.
.Mersétydn Olofsfors -telat ovat

ylivoimaisesti Suomen suosituimpia.

- Jos 95 prosentissa metsikoneista

on telat, niin niistd 70 prosenttia on
meidan tuotteita, laskee.Hannu

Hypén. Tuotteiden markkinointiin ja

; myyntiin keskittyva Metsdtyo Oy
——  myds kasaa teloja Jyvaskyléssa

stelu

- Kun metsdakone valmistuu tehtaalta, se ei
ole sellaisenaan vield valmis metsaan. Vasta
oikeanlainen varustelu tekee siita tehokkaan
tuotantolaitoksen, sanoo Hannu Hypén
Metsatyo Oy:sta.

- Varustelulla saadaan kunkin koneen kaikki
parhaat ominaisuudet kaikissa olosuhteissa
tehokkaaseen kayttoon.
Metsakonevarustelu on viime vuosina
monipuolistunut nopeasti.

- Tehokkuusvaatimukset, ymparivuotinen
hakkuukausi, pehmeiden maiden
puunkorjuu, lisadntynyt energiapuunkorjuu
ja yha vaihtelevammat korjuuolosuhteet
ovat kasvattaneet varustelun tarvetta ja
vaatimuksia, luettelee Hypén.
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Roudaton kausi on pidenty-
nyt, jos routaa nyt kaikilla alu-
eilla Suomessa on endad lainkaan.
Viime vuosien leudot talvet seki
pitkét ja marit jaksol keviisin
ja syksyisin oval tuoneet omal
haasteensa puunkorjuuseen,

- 70-luvun alusta 80-luvun al-
kuun riitti, ettd kiaylinnossa oli
yksi telamalli. Nykyisin uscissa
metsdkoneissa on jo talvi- ja
kesdtelat, molemmista usein
monta variaatiotakin, kuvaa li-
hes 30 vuolla aitiopaikalta kehi-
tysta seurannut Hannu Hypén
varustelun nopeaa kehitysta.

— Kun olosuhteita ei voi vali-

Ruotsista tuoduista
Komponenteistas=

ta, on koneen paras mahdolli-
nen teho ja ympérivuotinen
kiytettdvyys erilaisissa korjuu-
toissd haettava varustuksella.
‘Telat ovat avainasemassa, oli sit-
ten kyse kuormatraktorista tai
harvesterista.

Hyva esimerkki 1oytyy ldhel-
ta, kuluneelta syksyltd. - Nyt
olisi ollut korjuun kannalta var-
sin hyvé kuiva syksy, mutta so-
pivia leimikoita on ollut talous-
taantuman myota korjattavis-
sa vahan. Oikein varustetuilla
koneilla on kuitenkin padsty ké-
siksi talvileimikoihin jo alkusyk-
systa.

[ZETRANS



Metsityd Oy on Suomen suu-
rin metsakonevarusteiden myy-
ja. — Meilla on nyt rekisterissa
yli 2.500 metsidkoneella urakoi-
vaa asiakasta ja madrd kasvaa
koko ajan. Puunkorjuusta on li-
saantyvan energiapuun kor-
juun myotd kasvamassa entistd
merkittavampi lisdelinkeino
maatalouteen ja monelle maan-
rakennuksen ammattilaisillekin,
kuvaa Hypén Metsatyon toi-
mintakenttéda.

Kiarkituotteita

Telatoimittajana Metsdtyd on
Suomessa ylivoimainen ykko-
nen. - Jos nyt lasketaan, ettd 95
prosentissa metsiakoneista kay-
tetddn teloja, niin niista noin 70

prosenttia on meidan Olofsfors

Hannu Hypén katselee tydssddn metsdalaa aitiopaikalta. - Nyt ele-

tddn mielenkiintoisia aikoja. Puunkorjuuketjun kannalta olisi @érim-

médisen térkeaa, ettd puukauppa saataisiin jollakin keinolla kdyntiin.

—tuotteitamme, laskee Hannu
Hypén.

Metsdtydn tarkeimmit met-
sikonevarusteiden edustukset
ovat oman konsernin Olofsfors
—telojen ja —ketjujen ohella
Gunnebo-ketjut, Hultdins -

kahmarit ja kourasahat, Indexa-
tor —rotaattorit, Iggesund ja
Windsor —terdlaipat, Carlton ja
Windsor -terdketjut, Harves-
termark -merkkausvarit ja Tur-
vatankki -sdiliot polttoaineen

kuljetukseen. Edustuksiin kuu-

| Viistolkeukainen “A-kolira" 6n siﬂlurin‘
kahmarivudistus pitkiin aikoihin

Kahmarimaailman suurin uudistus vuosi-
kymmeniin on varmasti Hultdinsin kevéan
Elmiassa lanseeraama viistoleukainen A-kou-
ra. — Todella fiksu keksinto, sanoo Hannu Hy-
pén.

Alunperin Hultdins lahti kehittimadin mo-
nipuolisempaa yleiskahmaria, sellaista joka
soveltuisi mahdollisimman hyvin niin aines-
puun kuin risujen ja rankojen kasittelyyn.

Kehitystydn kuluessa osoittautui, ettd viistot
leuat parantavat kahmarin kiyttoominaisuuk-
sia kaiken kaikkiaan, muutenkin kuin energia-
puun Kasittelyssa.

A-koura uppoaa perinteistd tasakarkistad

kahmaria paremmin puupinoon ja silla on hel-
pompi erotella yksittdisia puita. Kouran par-
haat edut nousevat esiin kaltevissa maastois-
sa. Rinteisiin kaadetuttujen puiden keruu on-
nistuu paljon kdtevimmin viistoihin kahma-
rinleukoihin, eikd kahmaria tarvitse “heittaa”
puun suuntaiseksi. Vahan pinsettien periaat-
teella toimiva A-koura ei myoskddn kerdd mu-
kaansa maata ja roskaa samalla tavoin kuin
normaali suoraleukainen malli.

Ruotsin metsantutkimuslaitos Skogforsk on
selvityksissddn padtynyt tuloksiin, ettd uusi
kourakeksintd antaa lisdtehoa kuorman-
tekoon ja purkuun 4-7 prosenttia,.

[ZZETRANS

luvat myds viime vuosina no-
peasti suosiotaan kasvattaneet
Expander —pultit.

Lisdksi Metsdtyd Oy markki-
noi ja myy Olofsfors-tieteria ja
—kulutusterdksid sekd kaivu-
kynsid maanrakennusalalla ja
teiden hoidossa urakoiville ja
tienhoitolaitteita valmistaville
yrityksille.

- Haluamme olla kehityksen
eturintamassa. Markkinoimme
alan johtavien valmistajien tuot-
teita ja pystymme néin tarjoa-
maan asiakkaillemme jatkuvasti
alan uusimmat karkituotteet,
médrittelee Hypén monipuoli-
sen tuotevalikoiman laadun. -
Me haluamme olla niité, jotka
tuovat uusia tuotteita markki-
noille. Asiakkaathan sitten péat-
tavat, miten tuotteet alkavat
elaa.

Metsatyén maine alan edella-

kdvijand kantaa. - Asiakaskun-

nassa on paljon sellaisia asiak-

Olofsfors -tieterdtuotteista var-
masti tunnetuin on reikéterd, jos-
sa uusi hammastus kasvaa esiin
terdn kulumisen myd6ta. Reiké-
terdstd on tarjolla myés uusia
variaatioita, esimerkiksi malli,
jossa reidt on kumivulkanoitu
umpeen. Se toimii kuin normaa-
i reikéterd, mutta poistaa samal-
la kertaa loskan paremmin.
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kaita, jotka joka kerta kysyvat:
Mitd uutta on tarjolla?, kertoo
Hypén. Hianen mukaansa té-
man pdivan yrittajat haluavat
pysya tiiviisti kehityksen muka-
na. — Jokainen yrittaja haluaa
tietdd varustelustakin vahintaan
sen mitd naapuriyrittaja.

Koneiden tehokkuusvaati-
musten kasvu néikyy varustei-
den kaupassakin. Vield kym-
menkunta vuotta sitten riitti,
ettd toimitusajat katsottiin ka-
lenterista, nyt mittarina on kel-
lo.

- Tuotteita on Ioydyttiva toi-
mituksiin “nyt ja heti” -aikatau-
luilla, toteaa Hypén. — Oleellis-
ta kaupan kannalta on, ettd ta-
varaa loytyy. Siksi meilld on iso
tuotevarasto. Yrittdjien lisdksi
myos konevalmistajat tarvitse-
vat joskus varusteita tosi nope-
asti. .

Suomessa on ideoita

Suomesta on kasvanut ko-
neellisen puunkorjuun edella-
kavija ja se ndkyy my6s varus-
teiden kehittamisessa.

- Jos jossakin haetaan tosis-
saan lisitehoja niin se on Suo-
mi. Meilld korjuuyrittijat ovat
taloudellisesti kovassa painees-
sa ja tdalla etsitdan koko ajan
uusia keinoja korjuun tehosta-
miseksi, sanoo Hypén.

—Meilld on paljon uusia ideoi-
ta ja ajatuksia yrittdjilla, kone-
ja laitevalmistajilla ja tietenkin

Metsétyé Oy:n Jyvédskylin toimipaikan myyntitiimissé tyéskentelevét Vasemmalta lukien Markku Vir-

tanen, Vesa Jarvinen, Hannu Hypén, Sami Karjalainen ja Jari Eronen. Kuvasta puuttuu terdstuotteita

myyva Tauno Markkanen.

koneiden kuljettajilla.

Omalta osaltaan varusteiden
kysyntda ja kehitystd on Hypé-
nin mielestd kasvattanut myos
yrityskokojen kasvu. - Moni-
puolisemman alueyrittdjyyden
myotd yha useammissa yrityk-
sissé on useita erityyppisid ko-
neita ja koneketjuja, jotka va-
rustellaan hyvinkin tarkkaan
tietyntyyppisiin toihin.

- Varsinkin isommat yrittdjat
ajattelevatl tind paivand yritys-
toimintaansa entistd enemmain
talouden kannalta. He mieltdvit
yrityksensd koneet tuotantolai-
toksiksi, joiden pitad olla ympa-
ri vuoden mahdollisimman te-
hokkaassa kiytdssd.

Ei siis ihme, etta markkinoille
tulee paljon uusia innovaatioita
Suomen kautta. Esimerkiksi

Hypén nostaa juuri pehmeiden
maiden puunkorjuuseenjaener-
giapuun korjuuseen ja kasitte-
lyyn kehitetyt uutuudet. - Suo-
men tarpeisiin kehitetyt tuotteet
ovat nopeasti loytaneet tiensa
muuallekin maailmaan.

Teloja joka kayttoon

- 70 -luvun puolivilista 80-lu-
vun alkuun riitti, ettd oli kay-
tannossi yksi telamalli. Tanddan
puuta on korjattava kaikissa olo-
suhteissa ja mahdollisimman
tehokkaasti. Niinpa my®s tela-
malleja on runsaasti. Olofsfors
—tuotteista 16ytyy erilaisia tela-
malleja kesd- ja talvikdyttoon,
hiekkamaille, turvepohjalle ja
paksuun lumeen sopivia. Mal-
leja on toistakymmenti ja jokai-

sesta on useita eri leveyksid ja

niissékin vield symmetrisilld ja
epasymmetrisilla telakengilld
varustetut versiot.

Telavalinta ei siis ole niin help-
po kuin asiaa tuntematon voisi
ajatella. - Vaarilld telavalinnoilla
voi helposti jopa rikkoa koneen
telin, sanoo Hypén.

- Kun asiakas soittaa ja kysyy
teloja, ensimmaista kysymyk-
set meidan puolelta ovat: Mika
kone? Minkd valmistajan ren-
kaat? Mika tarve? Tasta lahde-
tidn litkkeelle ja etsimédan oike-
aa vaihtoehtoa juuri ko. koneen
ja toiden mukaan.

- Saman rengaskoon renkais-
sa eri valmistajien renkaan le-
veys voi vaihdella viisi —kuusi
senttid renkaan muodosta riip-
puen, sanoo Hypén esimerkin.

- Konemallien teliratkaisut



Metsétyon tuotevalikoimaan kuu-
luva TurvaTankki -sédiliésarja on
suunniteltu koneyrittijien tehok-

kaaseen ja turvalliseen polttoaine-
huoltoon. VTT:n testaaman Tur-
vaTankin alhaalla oleva painopis-
te ja loiskelevyt tekevét sdiliostd
vakaan kuljetettavan. Kaikki mal-
lit on mitoitettu siten, ettd ne mah-
tuvat avolava-autojen lavalle tarvi-
keséiligineen. TurvaTankit ovat
hyvéksyttyjd IBC -pakkauksia.

madrittavat sen voiko kayttda
symmetrisid vain vaaditaanko
esimerkiksi toiselle telille epa-
symmetrinen malli.
Pehmeiden maiden puunkor-
juun lisdadantymisen myotd kan-
tavuusongelmat laajenivat ajo-

koneista myos harvestereihin.

6-pytraisissa harvestereissa pyo-
ratelat ovat yleistyneet ja uusim-
missa 8-pyordisissa voidaan
kayttda jo kahta telaparia ajo-
koneen tapaan.

Tuotekehitys
on yhteispelid

Telatuotteiden kehityksessa
avainasemassa ovat loppukayt-
tdjat. Useimmiten hyvit ideat
loytyvit yrittdjilta ja kuljetta-
jilta, mutta erittdin tdrkedssa
roolissa ovat rengasvalmistajat
ja koneenvalmistajat.

Telavalmistaja on tiiviisti mu-
kana uusien kone- ja rengasin-
novaatioiden kehittdmisessi jo
alkuvaiheesta ldhtien. — Olem-
me toisistamme riippuvaisia,
sanoo Hypén.

- Uutta rengasta kehittiva ren-
gasvalmistaja on meihin yhtey-
dessd jo hyvissd ajoin. Testaam-
me kdytannossa uuteen ren-
kaaseen sopivan telakengén ja
mitoitukset. Koko paketin on

oltava kunnossa, kun rengas tu-

Telamallit suunnitellaan hyvin tarkasti erilaisiin olosuhteisiin. Vahva
sivuketjulinja ja pydristetyt telakengéat tekevét tdstd mallista sopivan

erityisesti Baltian kosteille ja teloja kuluttaville hiesumaille. Pyored-
sivuinen telakenkd ei riko risumattoa koneen alta, nayttda Hannu Hypén.

m METSATYO OY

Metsatyd Oy on perustettu vuonna 1945. Aluksi tuotteina olivat
metsétdissa kaytettavat kasitydkalut. Vuonna 1974 alkoi metséa-
konevarusteiden maahantuonti ja markkinointi. Viisi vuotta myd-
hemmin tuotevalikoima téydentyi tieterilla ja muilla maanra-
kennuksessa tarvittavilla kulutusteréstuotteilla.

Metsétyd Oy kuuluu t&na paivana ruotsalaiseen P. Wikstrém Jr
Ab —konsemiin. Yritysryppadseen kuuluvat lisaksi ruotsalainen
Olofsfors Ab ja seké kanadalainen Olofsfors Inc. Olofsfors Ab
valmistaa metsékoneteloja, tieterid ja kauhateraksid, Olofsfors
Inc. on Pohjois-Amerikassa metsdkonevarusteita markkinoiva
ja myyva yritys. Konserniin kuuluu myés alumiinirunkoisia ikku-
noita ja ovia valmistava Aluman Ab.

Emoyhtidé on vanha, vanhimmat toiminnot juurtavat aina vuo-
teen 1762, jolloin nykyisen kotipaikan tuntumaan Keski-Ruotsin
Nordmalingiin valmistui Olofsforsin terasmasuuni.

Metsétyd Oy:ssé on 23 henked tyossa Jyvaskylassd, Hameen-
linnassa ja Rovaniemelld. Metsatyon asiakkaina ovat metsé-
konevarustelupuolella, konevalmistajat ja koneyrittajat, teras-
puoclella asiakkaita ovat kaupungit, kunnat, tielaitos, kauhanval-
mistajat auravalmistajat ja tienrakennusalan urakoitsijat. Yrityk-

Metsédkonevarusteiden myynti on suurimmaksi osaksi toimitus-
myyntid, mutta teimipisteiden myyméléilld on edelleenkin omat kdyt-
tdjansa varsinkin lahialueiden yrittdjdkunnassa.

lee markkinoille.

Samoin pelaa yhteistyd kone-
valmistajien kanssa. Telaval-
mistaja otetaan uuden koneen
kehitystychon mukaan jo var-
haisessa vaiheessa. — Meilld on
kone- ja rengasvalmistajien
kanssa hyvin avoin, mutta luot-
tamuksellinen dialogi.

Yrittajien vaatimukset telojen
toimivuudesta ja varsinkin kes-

tivyydesta kasvavat jatkuvas-

ti. — Vaatimukset ovat darim-
madisen kovat, vahvistaa Han-
nu Hypén. Koneiden kasvaessa
myos telat kasvavat.

- Telojen on kestettava tuhan-
sia tunteja, mutta varsinaista
normaalia kayttoikda niille ei
voi laskea, alueelliset maasto-
olosuhteet vaikuttavat siihen
paljon. Esimerkiksi marka hiek-
kainen maa on erittdin tehokas

hionta-aine, joka kuluttaa telan

nopeasti.

- Kayttoikahaarukka on var-
masti 4.000 — 10.000 tuntia, las-
kee Hypén. - Tdilld Keski-Suo-
messa telat kestavat yleensd pit-
kadn, mutta alueen sisallakin

voi olla tuhansien tuntien eroja.

Kilpailusta

Kilpailu metsidkonevarus-
teissa on lisddntynyt rinta rin-
nankasvaneen konekaupan myo-

td. — Kilpailua tarvitaan, se te-
kee hyvéaa meille ja meidén asiak-
kaillemme, sanoo Hannu Hy-
pén.

—Kilpailun my6ta pystyy par-
haiten mittaamaan omia kyky-
jddn ja omia tuotteitaan. Terve
kilpailu synnyttaa aina uutta
tuotekehitysta. Telapuolella me
haluamme olla ehdottomasti

kehityksen veturi.



